
 

 

แผนการจัดการเรียนรู้มุ้งเน้นสมรรถนะ หน่วยท่ี  8 

ช่ือหน่วยการจดัจ าหน่าย 
สอนคร้ังท่ี 53-60 
ชัว่โมงรวม  8  ชม. 

 จ านวนชัว่โมง 8 ชม. 
 

1.  สาระส าคัญ  

การจัดจ าหน่าย (Distribution) หมายถึง กระบวนการในการเคล่ือนยา้ยผลิตภณัฑจ์ากผูผ้ลิตไป
ยงัผูบ้ริโภคคนสุดทา้ยหรือผูใ้ชอุ้ตสาหกรรม โดยทัว่ไปแลว้ผูผ้ลิต ส่วนใหญ่ไม่ไดจ้ าน่ายสินคา้ให้ผูบ้ริโภค
โดยตรง แต่จะมีกลุ่มคนกลางทางการตลาด (Marketing mediator)  เขา้มาท าหนา้ท่ีต่าง ๆ ในการเคล่ือนยา้ย
ผลิตภณัฑ์จากผูผ้ลิตไปยงัผูบ้ริโภคคนสุดทา้ยหรือผูใ้ช้ ท าให้ผูซ้ื้อไดรั้บผลิตภณัฑ์ตามเวลาและสถานท่ีท่ี
ตอ้งการ คนกลางทางการตลาดเขา้มาช่วยท าหนา้ท่ีต่างๆ แทนผูผ้ลิตหรือผูป้ระกอบการ เรียกวา่ ช่องทางการ
จดัจ าหน่ายหรือช่องทางการคา้ 

2.  สมรรถนะประจ าหน่วย 
2.1ความหมายของช่องทางการจดัจ าหน่าย 
2.2  หนา้ท่ีของช่องทางการจดัจ าหน่าย 
2.3  ระดบัของช่องทางการจดัจ าหน่าย 
2.4  ประเภทของช่องทางการจดัจ าหน่าย 

3.  จุดประสงค์การเรียนรู้ 

3.1 สามารถอธิบายความหมายของช่องทางการจดัจ าหน่ายได ้
3.2 สามารถอธิบายหนา้ท่ีของช่องทางการจดัจ าหน่ายได ้
3.3 สามารถอธิบายระดบัของช่องทางการจดัจ าหน่ายได ้
3.1 สามารถอธิบายประเภทของช่องทางการจดัจ าหน่ายได ้

4. เน้ือหาสาระการเรียนรู้ 

การจัดจ าหน่าย (Distribution) หมายถึง โครงสร้างของช่องทางท่ีใชเ้พื่อเคล่ือนยา้ยสินคา้จาก
ธุรกิจไปยงัตลาด ตัวกลางทางการตลาดเป็นธุรกิจท่ีช่วยเสริมช่วยขายและจ าหน่ายสินค้าไปยงัผูซ้ื้อขั้น
สุดทา้ย ประกอบดว้ย  
 1. คนกลาง (Middleman) 
           - พ่อคา้คนกลาง (Merchant Middlemen) 
           - ตวัแทนคนกลาง (Agent Middlemen)  
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       2. ธุรกิจท่ีท าหนา้ท่ีกระจายสินคา้  
       3. ธุรกิจท่ีใหบ้ริการทางการตลาด  
       4. สถาบนัการเงิน 

5.1  การน าเข้าสู่บทเรียน 

-  ครูอ่านค าศพัท ์หน่วยท่ี 7 ใหน้กัศึกษาฟัง 1 รอบ แลว้ให้นกัศึกษาอ่านพร้อมกนัอีก 1 รอบ 

-  นกัศึกษากลุ่มท่ี 7 ออกมาน าเสนอหนา้ชั้นเรียน 

-  ครูผูส้อนอธิบายสมรรถนะประจ าหน่วยท่ี 8 เร่ิมเขา้สู่บทเรียน 

5.2  การเรียนรู้ 

-  ครูผูส้อนใหผู้เ้รียน เปิดหนงัสือตามขณะท่ีเพื่อนรายงาน 

-  ครู ฟัง และสังเกตการเรียนของนกัศึกษา ภายในหอ้งขณะฟังรายงาน 

-  ครูสั่งงานใหน้กัศึกษากลุ่มต่อไปเตรียมตวั และท าแบบฝึกหดัหน่วยท่ี 8 และเขียนค าศพัท ์หน่วยท่ี 8 

ใส่สมุด 

5.3  การสรุป 

-  ครูผูส้อนสรุปเน้ือหาสาระของหน่วยท่ี 8 เม่ือผูเ้รียนน าเสนอเสร็จส้ิน 

-  ครูผูส้อนมอบหมายงานในชัว่โมงต่อไป ใหผู้เ้รียนกลุ่มต่อไปเตรียมรายงาน 

-  ครูผูส้อนมอบหมายการท าค าศพัทท์า้ยหน่วยท่ี 8 และท าแบบฝึกหดัทา้ยหน่วยท่ี 8 ใส่สมุดและเขียน

ใหผู้เ้รียนทุกคน 

5.4  การวัดและประเมินผล 

-  ครูผูส้อนตรวจค าศพัท์ 
-  ครูผูส้อนตรวจแบบฝึกหดั 
-  ครูผูส้อนใหค้ะแนน ดงัน้ี 

 

คะแนน ผลงาน 
10 เตรียมตวัดี, มีอุปกรณ์ครบ, รายงานไดเ้น้ือหาละเอียด ครบถว้น 
9 เตรียมตวัดี, ขาดอุปกรณ์ครบ, รายงานไดเ้น้ือหาละเอียด ครบถว้น 
8 เตรียมตวัไม่ค่อยพร้อม, มีอุปกรณ์ครบ, รายงานเน้ือหาไม่ครบถว้น 

 
6.ส่ือการเรียนรู้/แหล่งการเรียนรู้ 

6.1  ส่ือส่ิงพมิพ์ 
6.1.1 หนงัสือหลกัการตลาด 30200-1002  ของนางวนัรัก   วงศแ์กว้ 
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6.1.2  ใบความรู้และใบงาน 
6.1.3  แบบประเมินหลงัหน่วยการเรียนรู้ท่ี 8 

6.2  ส่ือโสตทัศน์ (ถ้ามี) 
6.2.1  กระดานไวทบ์อร์ด ปากกาไวทบ์อร์ด 
6.2.2  เคร่ืองขยายเสียง 
6.2.3  เคร่ืองไมโครคอมพิวเตอร์ 
6.2.4  เคร่ือง LCD Projector 

7.เอกสารประกอบการจัดการเรียนรู้ (ใบความรู้ ใบงาน ใบมอบหมายงาน ฯลฯ ) 

7.1  ใบความรู้หน่วยท่ี8 

8.การบูรณาการ/ความสัมพนัธ์กบัวิชาอ่ืน 

   -  พฤติกรรมผูบ้ริโภค เทคนิคการน าเสนอขอ้มูล 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


